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3-fach-Wirkung gegen 99,9 % aller Milben und Bakterien:
Der Karcher Matratzensauger VCH 4 UVClean
neutralisiert mit UV-C-Licht, l6st effektiv mit Klopfwalze,
entfernt mit starker Saugkraft. karcher.de
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STRATEGIEN UND
VERANDERUNGEN

Liebe Leserinnen,
liebe Leser,

EDI-

.Bestandig ist nur der Wandel” — vor allem flr die
TORIAL

TV-Branche eine treffende Beschreibung, denn
die Meldungen zu Veranderungen bleiben weiter-
hin eng getaktet: So platzte Mitte April die Mit-
teilung zur Insolvenz der StreamView GmbH

in die Redaktion. StreamView ist der Ver-
triebspartner von Thomson fur Fernseh-
gerate in Europa — einer Marke also, die

(mit einem neuem Team um Sebastian
Wildenberg) gerade erst wieder dabei

watr, Vertrauen im Fachhandel aufzubau-

en. Wie es nun konkret weitergehen soll,

war bis Redaktionsschluss Ende April nicht

zu erfahren — wir halten Sie tagesaktuell in-
formiert auf elektromarkt.de.

In dieser Ausgabe beschaftigen wir uns stattdessen mit einer anderen
Verdnderung im TV-Segment: Seit Ende Marz ist John Anderson
Managing Director DACH bei TP Vision, dem Markenlizenznehmer von
Philips TV. Seine Ruckkehr in die Branche absolviert der sympathische
Brite auch mit unserem groBen ,Fokus Interview" — wie er die ,Ambi-
light”-Marke in Deutschland positionieren will, erfahren Sie auf Seite 8.

Vertriebsstrategien und Nutzenversprechen

FUr ahnlich viel Aufsehen sorgt in unserer Branche zudem stets die Frage
nach der Vertriebspolitik eines Herstellers, gerade wenn es um Direct-
to-Consumer-Elemente (D2C) in der Strategie geht: So machte auch
SharkNinja in den vergangenen Wochen einmal mehr Schlagzeilen, in-
dem man zuerst den Start eines eigenen TikTok-Shops verkindete und
wenig spater auch Uber ein neues selektives Vertriebsmodell informierte.
Ein Thema, das unsere Redaktion bereits im Februar mit Tom Albold
(Managing Director Central Europe) eroOrtert hatte — auf Seite 48 ordnen
wir die gegebenenfalls widerspruchlich wirkenden Signale der US-
Amerikaner naher ein.

In der aktuellen, von Konsumzurltckhaltung gepragten Lage spannend ist
auch die Frage, wie im Home-Electronics-Segment noch Wachstum
entstehen kann. Unsere Partner vom Marktforschungsunternenmen NIQ
haben sich dieser Frage mit Fokus auf dem Cleaning-Segment angenom-
men — ein Fazit des aktuellen Markteinblicks auf Seite 24: Die klare
Nutzenkommunikation entscheidet. Wachstum und Differenzierung ent-
stehen demnach aktuell weniger Uber mengenmaBige Zuwachse als
vielmehr Uber klare Nutzenversprechen rund um Energieeffizienz, leisen
Betrieb und anwenderfreundliche Funktionen.

Viel Vergnligen mit Ihrem Elektromarkt und bleiben Sie zuversichtlich!
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Patrick Stehle
Chefredakteur Elektromarkt
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Rundum-Saugkraft: volle
Power in jede Richtung

Selbstreinigende High-End

Elektrodiise mit BlueVision
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In unserer Titelstory auf den
Seiten 30 und 31 erfahren Sie
alles zur IPL-Technologie

von Braun. © Braun

unser Partner TechnikzuHause
hat vier Putzhelfer getestet; das
Ergebnis findet sich auf den Seiten
28 und 29. © Bissell

Sie haben
Fragen zum Elektro-
markt oder méchten
ein Abo abschlieBen?
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LAmbilight, Ambiight, Ambilight” —
im Interview auf den Seiten 8 und 9
haben wir uns mit John Anderson
von TP Vision ausgetauscht.

© TP Vision

Auf den Seiten 46 und 47
. portraitieren wird den
Reinigungsspezialisten

' Karcher (hier im Bild der
neue Fensterreinigungs-
roboter ,RCW 4").

© Kércher
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Reparaturkostenschutz
von WERTGARANTIE

Infos: wertgarantie.de

Zweli fur
alle Falle!

Elektrogerate kann
man auch mieten!

Mieten statt kaufen —
das Leben kann so einfach
sein.

Infos: mietenstattkaufen.info
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